
Business Acumen

1MOIS APRÈS LA 
DEMANDE

DE FORMATION

LIEU : A DÉFINIR

Méthodes

Exposés interactifs 
Simulations
Cas pratiques

Partage d'expériences

Modalités d'évaluation

Questionnaire

Formation entièrement modulable en fonction de vos besoins spécifiques

Objectifs

2 000 €H.T

Soucieux de permettre à tous d'accéder à nos modules, nous mettons tout en oeuvre pour les adapter aux personnes en situation de handicap.

Bureaux : 38 rue Pascal, 75 013 Paris - www.nalab.fr
Siège social : 22 rue Alfred de Musset, 94800 Villejuif - Siren : 535296420 - APE : 7022Z -
Déclaration d'activité enregistrée sous le numéro 1194 08448 94 auprès du Préfet de la Région Ile de France

6 PERSONNES

1JOURNÉE
9H00/17H00

DISTANCIEL

Programme

Réflexions et échanges sur la notion de "Business Acumen" 
Identification des croyances limitantes
Travail opérationnel sur la construction de son réseau 
La logique des "cercles"
Un profil impactant sur le réseau social LinkedIn 
Le "pitch" personnel
Mise en pratique avec 6 profils d'interlocuteurs

AUCUN
PRÉ-REQUIS

S’approprier la posture « BizDev »

Adopter une stratégie de réseautage

Relations interpersonnelles

Mobiliser son réseau pour créer
des opportunités business

Management de l'humain 
Biz Dev

RPS




